
  
 

Debbie White   should be the first choice as a real  
estate  salesperson  to  sell  your  home  because  PROFESSIONALISM 

counts.  Debbie is one of Property Brokers top performing real estate 

consultants, specialising in all price ranges and locations. 

 
 

 

 

 

Debbie is the recipient of the following awards: 
 

 Nationwide Top Lister October 2013 

 Oscar’s Top Lister 2013 

 Oscar’s Top Agent 2013 

 National Millionaires Club 2002 

 5 Million Dollar Club December 2010 

 15 Million Dollar Club 2012 

 Top  Lister May  2010, Nov  2011, May/Sept 

2013 

 Top Seller List  July/Aug/Sept/Oct 2010, Nov 

2011, Feb 2012 

 Top Dollar List Feb 2012 

 Top Achiever Oct 2011 

 Top 20 Earners List 2011 

 National Premium Member 2003 – 2009 

 No.1 Salesperson Jan to June 2009 

 

Without  question  Debbie  is  a  top  agent  with  many  talents  in  the  field  of  marketing,  she  is  very 

approachable, honest, passionate, caring and considerate.  With over 13 years’ experience Debbie has a lot 

to offer, she is unique in the way she will market your property and is more than happy to go that extra mile 

just to see her clients smile.   
 

“It costs no more to engage the services of a top performer to sell your home, so why not take advantage of 

Debbie’s experience and proven sales record.” 
 

What Clients Say About Debbie… 
 

 “I wouldn’t hesitate to recommend Debbie to my friends and I have done so”  ‐ Anna Ashton 

 “We found Debbie to be honest and caring, nothing was too much trouble” – B & M Booth 

 “Your enthusiasm and attitude showed from day one” – Neil Cousins 

 “Very impressed with the fact that she didn’t waste our time” – J Wolfe & L Stafford 

 “Debbie is very approachable, friendly, upfront and honest” – Robin & Debi Gardyne 

 “For us she would be our first choice salesperson” Roy & Heather Smith 

 “Going that extra mile, putting fresh flowers and putting down mats on rainy days for open homes, her 

positive attitude and honesty made communication very easy, a true professional” – L Pugh 
 
 

The best guide as to how well a real estate salesperson will perform is not what they promise you,  

but how well they have succeeded for others. Choose carefully, there’s a lot at stake. 
 

Office:  (06) 281‐2942   Mobile: (027) 440‐7607   


